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タイガー魔法瓶が実践する「４つの約束」
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タイガー 真空断熱技術の歴史
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タイガー魔法瓶：真空断熱「⽔筒」技術の歩み

⼤震災に耐えた魔法瓶
1923年に「⻁印魔法瓶」が発売。その壊れない品質の⾼さと中瓶を安く交換するアフターサービスの気
配りから、発売から半年もたたないうちに同製品は京阪神の魔法瓶市場の70％を占めるまでになりました。
同年6⽉には東京に進出。
その直後の9⽉、関東⼤震災が関東地⽅を襲います。東京に⻁印 魔法瓶を納めていた⾦物問屋も
⼤きな被害を受け、倉庫に保管されて いた魔法瓶は⼤部分が壊れました。その中で、まったく無傷だった
魔法瓶が100本残りました。それがすべて⻁印魔法瓶製だったのです。この事実が業界に知れわたり、曲
折のなかで、みるみる間に販路を拡⼤。3年後には東京市場の85％を占めるまでになりました。

魔法瓶は、ガラス製からステンレス製へ
1981年、タイガー魔法瓶として初のステンレスボトルが発売となりました。当時は、ガラス製に⽐べて2倍
を超える⼩売価格でしたが、割れないというメリットに加え、 保温⼒の増強、コンパクト＆軽量化など商品
性能を向上させ、発売2年⽬から 毎年売り上げが伸⻑。魔法瓶業界で⾒ても、1985年にステンレス製
の国内向け携帯⽤魔法瓶出荷総数が、ガラス製を上回るという急成⻑を⾒せました。そして、1986年、
現在のステンレスボトルのブランド名の「SAHARA（サハラ）」をつけて発売された第1号商品のダブルステ
ンボトル「サハラスリム」は⼤ヒットとなりました。
ちなみに、1983年には、エベレスト無酸素登頂にタイガーのステンレスボトル（BWB型）が携⾏されま
した。地上8000m以上という過酷な条件下においても、温かい飲み物を届け、⼭学同志隊にひとときのだ
んらんを提供して世の中の⼤きな話題になったそうです。
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タイガー魔法瓶：真空断熱技術における世界No.1のハイテク企業へ

タイガーの真空断熱技術は宇宙へ

<第⼀弾プロジェクト>
2018年11⽉11⽇、国際宇宙ステーション（ISS）から物資を運ぶ⼩型回収 カプセルが地球に帰還

しました。宇宙ステーション補給機「こうのとり」7号機から分離したこの⼩型回収カプセル内の真空⼆重断熱
容器は、JAXAとタイガー魔法瓶が共同開発したもの。たんぱく質の結晶などの貴重な宇宙実験サンプルを
保冷状態で格納する「真空⼆重断熱容器」で、落下時の激突に耐え、ISSで保冷剤と共に格納された試
料を、5⽇と15時間にわたって４℃に保ちました。
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<第⼆弾プロジェクト>
2021年6⽉4⽇、タイガー魔法瓶の技術が再び宇宙へ。当社が開発に携わった「真空⼆重構造断熱・保温輸送容器」が搭載された

SpaceXの宇宙船「ドラゴン22号機」が打ち上げられました。今回、第⼆弾での更なる挑戦として、新たな保冷性能条件や容器再利⽤とい
う要求事項を満たした真空⼆重断熱容器の開発をJAXAより依頼されました。
◇新たに設定された３つの要求事項
①厳格なまでの保冷温度管理

打ち上げからISSまでの実験試料の温度維持のため、保冷剤を同梱することで20℃±2℃を12⽇間以上保つ。
ISSから地上に回収するまでの期間も、20℃±2℃で7.5⽇以上保つ。

②複数回利⽤に耐え得る設計
⻑期的な利⽤を想定し、1回限りの使い切りではなく、3年以上または6回以上の再利⽤を可能にする。

③⼤幅な軽量化・サイズダウン
真空断熱技術による⾼性能な保冷機能を保ちながら、容器の質量を3.16キロ以下と容器サイズをコンパクトに製作する。
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タイガー サスティナブルアクション

「4つの約束」
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2020年7⽉より、⼈や社会に配慮したボトルであることを宣⾔
同時にタイガー初のD2Cサイトを開設
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D2C = Direct to Consumer

• ユーザーと直接コミュニケーションし直接販売する

• 会社のビジョンやブランド思想などを何の介⼊もなく直接購⼊者に伝えること
ができる。

• 提供する価値は、商品の世界観や歴史、それに合わせたライフスタイル、
そして次に商品の機能 ←→ 従来はまず商品の機能やスペック

• ユーザーとコミュニケーションを取りながら、ともにアクションを⾏いながら、
その世界を進化させる
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紛争の資⾦源になっている鉱物資源を使いません。また15歳以下の労働者のいる企業とは取引しません。

フッ素コートを使わず、⾼度な研磨技術で同等の防染性能を実現しています。

マイボトルの普及を通じて、プラスチックごみ削減に寄与します。

⽣産・品質管理等独⾃の厳しい基準に則り、社員が厳格に管理しています。

持続可能な社会への貢献を約束し、SDGs達成を⽬指す
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①
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②
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③
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③
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④

13



秘密

「4つの約束」の浸透

活動事例紹介
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サスティナブルを体感しながら選べるカスタムボトル
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商品概要

〈製品情報〉

・MXV-E035/050/060
・3サイズ展開 画像は500mL
・栓は左図のスクリュータイプの他
下記ワンプッシュタイプも選べる

〈展開サイズ〉

350mL     500mL     600mL
2,970円 3,300円 3,630円

〈栓タイプ〉 黒か茶色から選べる （抗菌加工の黒タイプは9/1発売）

ワンプッシュタイプ スクリュータイプ
1,100円 990円

※価格はいずれも税込

SIAA（抗菌製品技術協議会）抗菌マークを
取得した抗菌加工せん

タイガーボトル専用サイト※で購入可能 https://www.tigerbottles.com/

※ユーザーとの「ダイレクトコミュニケーション」が可能なD2Cサイト
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課題の着眼点
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サスティナブルに作られた真空断熱ボトルの購入体験を通じて

子どもたちのサスティナブル教育に貢献したい

サスティナブルを体感しながら選べるカスタムボトル

企業によるサスティナブル活動は以前から注目されており、コロナ禍でますます注目度は高まっている

特に子どもへのSDGs教育が進むなかで、社会生活の一つである購買行動においてサスティナブルを

体感できる商品と環境を提供し、子どもへのサスティナブル教育に貢献したいと考えた

※2020年2月 みらいい調査「小学生の子を持つ母親へのアンケート」より抜粋

71%の⺟親が
「参加させたい」と回答

子ども向け教材は多く見られるが

企業が社会体験として提供できるものは

あまり見受けられない
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課題へのアプローチ
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サスティナブルを体感しながら選べるカスタムボトル

人の健康や環境に配慮して作られた製品であることを、4つの約束として宣言（2020年7月～）

〈D2Cサイト購入時〉

11色にはそれぞれ希少動物や自然保護など「守りたい」テーマが設けられており、サイトでは美しい
ビジュアルを見ながら、子どもが守りたいと思うテーマや好きな色を選ぶことができる

売上の一部を「すべての人に清潔な水と衛生を」を掲げる
国際NGO「WaterAid」に寄付
WaterAidの活動は、タイガーボトルサイト内で見ることができる

脱・紛争鉱物 脱・フッ素コート 脱・丸投げ生産 脱・プラスチックごみ

ベンガルタイガー：絶滅危惧種の保護 ウミガメ：海洋汚染への対策 ヒューマンエナジー：人権尊重
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消費者の評価・エビデンス
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サスティナブルを体感しながら選べるカスタムボトル

ボトルの背景が美しく、小学1年生にも見ていて楽しいサイトだった

よう。子どもが悩みながら選んだので、大切に使ってくれるだろう

子どもを持つお母さんらから、以下のお声をいただいています ※自社アンケートより抜粋

わが子がSDGsに興味があり、一緒に学習する中この商品を知った。

色に応じた問題提起は子どもにもわかりやすい。ボトル購入で環境

問題の知識を得る学びのキッカケになることは素敵だと思う

小２と小１の息子が、それぞれ好きな色を選び、届くのを楽しみに

している。沢山の選択肢があるなか、環境に配慮する企業が増える

ことを願って、応援している

子どもがボトル購入を通じてサスティナブルを体感するきっかけを提供
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「4つの約束」のさらなる進化

2021年7⽉29⽇
⻲岡市と環境パートナーシップ協定締結
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タイガー魔法瓶が提供可能な資源循環取り組み
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産官学⺠での取組と⽬指す姿

官
⾃治体
⾏政

世界に誇れる
環境先進都市の実現

産
タイガー魔法瓶

真空断熱ボトルを通じた
循環型社会の実現

学
⼩中⾼
⼤学

環境・エシカル教育の推進

⺠
地域社会
市⺠

もったいない・おもいやり
のあるライフスタイル実現

産官学⺠で
つながり・創造する
新たなライフスタイル
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参考資料

弊社社内取り組みご紹介
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